
kaneko式電脳せどり

ネットからのまとめ仕入れ



大前提 
“アタックあるのみ”

やり込む、やり抜く、諦めない
土下座交渉 
10件ダメなら100件、 
100件ダメなら1000件！！！ 

気合い！気合い！気合い！ 
絶対に取引先は見つかります。 
まずは何も考えなくていいので、アタックす
る。 
僕は本当に何も考えずに交渉していきました。 

この人、個人の不用品販売でしょ・・・ 
この人は在庫、絶対に持ってない・・・ 



交渉しても「ない」って言われるだけ・・・ 

NoNoNoー 
この泥臭い作業が大事で無理だとは絶対に自分
で決めないでください。 

聞いてみないとわからないのです。 
聞かなくてもわかるよ！とは思わないでくださ
い。 

この感覚の言語化が難しいのですが 

ドラマ『HERO』名ゼリフの「あるよ」が 
あるんです。 



例） 
はじめまして。 こちらの商品在庫ありますで 
しょうか？もし可能でしたらまとめて購入しよ 
うと検討しております。 
ご対応していただけると幸いです。 
尚、お考えでない場合は返信不要でございます
のでよろしくお願い致します。 

ヤフオク、フリマアプリで「在庫複数あります」
などと商品ページに在庫を持っていることを記
載している出品者もいますが 
基本的にはそういう売り方ではないので 

やっぱり聞いて見ないとわからな
い。 



基本のヤフオクでの交渉のやり方 
的を絞っていきます。 
家電、AV、カメラ > 冷暖房、空調> ファンヒーター



同じ出品者もいますが時間が 
あれば上から下まで全て質問から 
交渉して行きましょう。





交渉が成立した場合は専用ページを 
作ってもらい取引を始めます。 
メールアドレスを記載して 
外部での取引もできますが 
一応、外部での取引は規約違反ですので 
やめておきましょう。 

あまりオススメしませんが僕は手数料無料のフ
リマアプリ、ラクマ（現在は手数料あり、フリ
ルは手数料無料）に誘導をして値下げ交渉をし
ていました。 

手数料が無料なのと、こちらが到着連絡を入れ
ないと相手にお金が振り込まれないので安心安
全に取引ができます。 



時間があれば上から下まで全て質問から交渉し
て行きましょうと言っても 

時間がないあなたには無駄な努力を避けるため
に何か必殺技がないのか考えてしまいますよね。

僕は基本的になにも考えずに上から下まですべ
て交渉して行きますがこんなリサーチ方法もあ
るぜってことを紹介します。 

キーワードで絞り込む 
まとめ、複数、大量 

DB画像（メーカー画像でなく写真のもの）、同
じ商品の出品ページが複数ある商品に的を絞り
リサーチ、交渉していく 

フリマアプリでは売り切れ専用ページからのリ
サーチ 



キーワードで絞り込む 
まとめ、複数、大量

まとめで検索

カテゴリーを絞ってリサーチしやすくして行きます。



今日はこんな感じの商品が出てきました。

こんなのも意外と熱そう（価格差があるかも）



落札履歴を確認したら参考程度になる 
商品がありました。



こちらは中古商品



このようなDB画像、 
（メーカー画像でなく写真のもの） 
をリサーチ、交渉して行きます。



フリマアプリ詳細検索で絞り込んで行きます。 
キーワードを専用、カテゴリービュティー、 
価格を50,000円以上、売り切れで検索

フリマアプリでは売り切れ専用ページから 
のリサーチ



このような高額の専用ページを参考にして行きます。



商品がわからない場合は 
出品者のページに入ります。 
※すべて写真画像の場合は 
どうしてもわからない場合もあります。





リサーチして価格差を見つけたら交渉から入り
ます。 

僕は以前こちらの商品を10個90,000円で購入
しました。 

例） 
はじめまして。 こちらの商品を購入しようと 
検討しております。 もしよろしければ、 
10台🌑🌑🌑🌑円で購入できませんでしょうか。 
ご検討よろしくお願い致します。



転売禁止商品を許可なく販売している出品者が
いるので注意 

このような商品はモノレートの動きやGoogle
で調べるとメーカーからの注意書きや、販売者
が販売経路特定防止の為にバーコードが削られ
ているような商品は取引をしないでください。

メーカーからのクレームで 
出品停止になった可能性あり

注意



この商品は販売価格13,800円でしたら販売許可を 
いただけました。ネットではメーカーが 
嫌がっている記事があったり、モノレートを 
見ると恐らく注意されたせどらーが 
価格を下げて無理やり売ろうとしていることが 
わかります。



販売経路特定防止の為にバーコードが削られている



ヤフオク土下座交渉は時間がある場合は 
上から下まですべて交渉してください。 
商品知識、自分の商品レパートリーを増やして
行きましょう。 

フリマアプリでも同じことができますね。 

僕が教えたいのは今回紹介した 
リサーチキーワードや儲かる商品ではなく、儲
かる商品の探し方が重要になるので自分しか知
らないキーワードや商品をあなたに探していた
だきたいのです。 

そうすればライバルとの価格競争に巻き込まれ
ることもなく、自分だけの仕入れ商品が積み上
がって行きます。 



もちろんAmazonは相乗り出品が基本なので遅
かれ早かれライバルは現れます。 

この儲かる商品の探し方を覚えれば大げさでは
なく無限に価格差が見つかって行きますし長く
稼ぎ続けられるスキルが身につきます。 

この転売ビジネスだけでなく今後のビジネスの
成功の力にもなりますのでぜひ、頑張ってくだ
さい。


