
市場調査リストとECサ
イトの販売価格の価格
差を見つける作業

動画説明 
→https://youtu.be/eGJJzIlyFO4

https://youtu.be/eGJJzIlyFO4


• Google Chrome 

• スプレッドシート 

• Amazon 

• モノレート 

• ショッピングリサーチャー 

• モノゾン

必要なツール 
をブックマークお願いします。

https://www.google.co.jp/chrome/browser/features.html
https://www.google.com/intl/ja_jp/sheets/about/
https://www.amazon.co.jp/
http://mnrate.com/
https://chrome.google.com/webstore/detail/shopping-researcher/imcmhieloonofimeilceagabgdnhnlee?hl=ja
https://chrome.google.com/webstore/detail/%E3%83%A2%E3%83%8E%E3%82%BE%E3%83%B3/cboljikjholhcbejolmkhhpmomhcodkc?hl=ja


• ラクマ 

• メルカリ 

• ヤフオク 

• 楽天

こちらもブックマークお願いします。 
検索するだけなので登録作業は 
しなくても問題ありません。 

https://rakuma.rakuten.co.jp/home/
https://www.mercari.com/jp/
https://auctions.yahoo.co.jp/
https://www.rakuten.co.jp/


市場調査マニュアル
予め弊社で集めた調査リストがありますので 
そちらからまずは、精査お願い致します。 

作業内容がわかってきましたら 
リストの探し方も覚えて頂きリサーチを 
お願いしたいと考えております。



URLをクリック



商品ページに飛びます。



「モノ」をクリック



商品名と価格を確認していきます



商品名をコピーして各媒体で 
検索し価格差を探していきます。 

ラクマ 
メルカリ 
ヤフオク 
楽天 

ネット（Googleで検索）



検索する時のコツはブランド名や型番だけにして 
細かく検索するとヒットしやすいです。



ラクマ





メルカリ





ヤフオク





楽天





Googleで検索すると販売サイトが出てきます。 
上記の販売サイト以外が出てきたら見て下さい。 



１、価格差を見つけたら 
　　まず正確な最低価格、 
　　仕入れ対象か確認する 

２、FBAシミュレーターで 
　　正確な価格差を出します。 
　　



１、価格差を見つけたら 
　　まず正確な最低価格 
　　仕入れ対象か確認する 



仕入れ基準マニュアル
モノレート（Amazonの販売履歴が見れるサイト）で 

分析して直近の最安値を確認して仕入れ価格を決めていきます。

モノレートの見方、一読ください。 
→http://mirai1026.com/monorate/

http://mirai1026.com/monorate/


商品の見極め方。 
新品商品、こちらは仕入れ対象外になります→「付属品が無
い」「もしくは付属品のみ」などでも 
新品未使用で販売されていますので商品説明を良くお読み下さ
い。全ての付属品がありメーカー専用の元箱に入っていること 
が新品商品とします。 

中古商品 
ジャンク品は仕入れません。商品説明をよくお読み下さい。付
属品はすべて揃っていること。商品知識が無くわからない場合
はGoogleで調べて下さい。 

商品の型番が一文字違いなど多くありますのでよく確認して下
さい。



利益率は最安値から計算していきます。 

チェック項目 ◯☓

最安値を確認 
現在の価格は適正価格か？

新品商品：利益率１０％以上 
中古商品：利益率２０％以上

ーーーーー

１ヶ月の販売数が出品者数より
多いか？

もう一度仕入れ対象か確認



現在の最安値



現在の最安値が18,900円ですが 
１ヶ月の販売数が出品者数より少ないので仕入れ対象外



仕入れ対象外でも「３ヶ月」で確認したあとに「すべて」 
の期間で確認する



「すべて」の期間で確認する場合はグラフを見ていきます。
下にスクロール



現在は仕入れ対象外

「すべて」の期間で確認すると 
適正な販売価格が見えてきます。 
15,000円を最低価格にすれば 
いっぱい売れていることが 
分かります。

出品者０ 
売り切れを起こすほど 
売れています。

「すべて」の期間で確認



価格がわかりづらい場合はカーソルを 
合わせると吹き出しが出てきます。 
それでも、確認しづらい場合は下に 
スクロールして期間毎の最安値一覧を 

確認します。



価格がわかりづらい場合は 
下にスクロールして 

期間毎の最安値一覧を確認します。



新品商品：利益率１０％以上 
中古商品：利益率２０％以上 

利益率の計算方法「FBA料金」をクリック



最低価格

仕入れ価格

計算をクリック



最低価格

仕入れ価格
新品商品：利益率
１０％以上クリヤー
仕入れ対象 



チェック項目 ◯☓

最安値を確認 
現在の価格は適正価格か？
新品商品：利益率１０％以上 
中古商品：利益率２０％以上

ーーーーー

１ヶ月の販売数が出品者数より
多いか？

もう一度仕入れ対象か確認

もう一度仕入れ対象か確認



２、FBAシミュレーターで 
　　正確な価格差を出します。



FBA料金をクリック



商品代金にAmazon最安値を入れます

最安値



検索をクリック



リサーチした商品仕入れ価格を記入



利益が取れることを確認したら 
スプレッドシートに記入して下さい。



記入お願いします。



記入お願いします



価格差のある商品を見つけて頂いたら上記記載の仕入れ
基準で買い付けをさせていただきます。 
例）にだしたこちらの商品は爆売れ商品ですので
Amazonより安くで仕入れることが出来れば無限に仕入
れます。 

例）うまく行った場合はこの様になることもあります。 
価格差　1,177円 
仕入れ個数　100個 
見込み利益　117,700円 
お支払する報酬11,770円ークラウドワークス手数料 
※仕入れが続く限り報酬は発生し続けます。 



募集広告に記載した詳細です。 
【報酬】 

価格差を見つけてもらい見込み利益の１０％ 

例：見込み利益１万円＝報酬１千円ー（クラウドワークス手数
料）になります。 

【支払い方法】 
末締め、翌月25日払い 

※初回の報酬確定は案件１０件達成が条件になります。 
なかなか見つからない場合は早めにご相談下さい。 



仕入れ基準はモノレート（Amazonの販売履歴が見れるサイト）を元
に判断していきます。 
基本的には上記基準で仕入れしますが御社の見解とは多少異なること
も有りますので予めご了承下さい。 

価格の変動などがございますので報告いただいた見込み報酬とは異な
る可能性が有ることをご理解下さい。出来る限り納得いくように報酬
の変動の理由は記載させていただきます。増えることもありますし、
減る事もありますがわかりやすくご説明できればと思います。 

現在募集中で数名の方が同時にリサーチをしております。見つけた商
品は先着順になりますのでこちらもご理解よろしくお願い申し上げま
す。 



報酬を上げて行きたい方
は是非参考にして下さい。



市場調査リストの探し方

まとめ仕入れの 
リサーチ方法

https://youtu.be/LXQqHIwDWK8

https://youtu.be/7rjZh8JAnf0

https://youtu.be/LXQqHIwDWK8
https://youtu.be/7rjZh8JAnf0

